50 karakteristieke uitspraken van ondernemer Meine Breemhaar (1960-2025)

Walk the Talk
Als ondernemer moet je een beetje autistisch zijn
Stof zijt gij en tot stof zult gij wederkeren
Je brood verdien je zelf, het beleg verdien je samen
Bij twijfel nietinhalen
Goede verkopers hebben orders, slechte verkopers excuses
Zie alles in het juiste perspectief
We worden elk jaar al 500 jaar ouder
Talk loud, act softly
. De talenten, 1-2-5 talenten
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. De vijf dwaze en de vijf wijze maagden

. Luister naar de klant, maar doe vooral wat het beste is voor hem of haar
. De klant is koning, maar wij zijn geen slaaf

. Winst is voor een bedrijf, wat zuurstof is voor de mens

. Wat moet, dat moet!
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. Too many chiefs, to few Indians

. De kinderen van de schoenmaker

. Effectiviteit gaat voor efficiency

. Kwaliteit gaat voor tijd

. De Amerikaan, de Japanner en de leeuw
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. Doe eerlijk zaken!
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. Ik wil liever staand sterven dan met gebogen knieén leven
. ledereen maakt fouten, trek er lering uit voor de toekomst!
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. Zorg dat je altijd meer dan één reden hebt om iets te doen
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. Het mooiste meisje/de leukste jongen van het dorp
. Het draait niet om geld, maar om beweging
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. Ondernemen is gecalculeerd risico nemen
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. Dan maar liever de lucht in
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. Beter een dan geen beslissing
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. Luister naar je intuitie!
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. Vecht geen oorlog op meerdere fronten uit
. Pas bij eb zie je wie er een zwembroek aan heeft
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. Als je een varken aan zijn staart trekt, loopt hij vooruit
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. It’s the straw that breaks the camel’s back
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. De intentie moet zijn om uit mensen te halen wat er in zit
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. Een goede leider geeft het goede voorbeeld
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. Denk groter dan je eigen onderneming
. Beter kleine bazen dan grote knechten
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. Langs de afgrond bloeien de mooiste bloemen
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. Neem de juiste afslag, dan kom je eerder uit bij waar je wilt zijn
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Heb plezier in wat je doet, dat is essentieel

Ken je markt en wees verbonden met de producten en met de diensten die aanbiedt
Werk met mensen met wie je kan opschieten

Wie zijn zoon lief heeft, kastijdt hem

Geef leiding in een balans met vertrouwen

Wie leert van de mensen die hij ontmoet, zit elke dag op school

Wie motor rijdt en als het ware door een bocht heen kan kijken, heeft minder kans om
uit die bocht te vliegen

Creatieve destructie kan voor een bedrijf goed zijn

Vertel verhalen om iets duidelijk te maken

Kijk (ook) naar de lange termijn



